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Rêve Voyages 

 

 
AGENCE REVE VOYAGES 

recherche pour son Service Groupes 
 

UN(E)  TECHNICIEN(NE) AVEC UN PROFIL TECHNICO COMMERCIAL 
GROUPES LOISIRS 

 

Poste à pourvoir basé à BRIVE en CDI à plein temps  

 
QUI SOMMES NOUS ? 

Nous sommes deux passionnés de voyages unis dans la vie et à la tête d’une 
holding qui possède 5 points de vente répartis en Corrèze et dans l’AUDE 

(Carcassonne) dont un service groupes qui se situe à Brive au sein de l’agence 
REVE VOYAGES. 

(agences aux enseignes Sélectour et Carrefour voyages) 
 

Nous sommes fort d’une expérience acquise à nos débuts dans le voyage 

évènementiel à Paris. 
Installés en Corrèze depuis 24 ans, nous avons monté ce réseau parce que nous 

avons le gout d’entreprendre, celui de transmettre et la passion des voyages. 
 

Alors welcome au sein d’une équipe dynamique et passionnée ! 

 

 
Missions :  

votre mission principale consistera à l’élaboration de voyages de groupes sur mesure, 

loisirs, séminaires, associations... tout en fidélisant un portefeuille de clients acquis 

 

- Production :  

− analyser les briefs 

− lancer des demandes aux prestataires (hôtels, activités, restaurants, lieux 

atypiques) 

− comparer et sélectionner selon les devis 

− négocier 

− monter les propositions, les budgets/cotations (sous Excel) 

− élaboration des contrats 

− suivi des départs et facturation 

 

- Commerciale :  

-   Mise en place de relations commerciales durables et privilégiées avec les clients 

-   Développer, gérer et fidéliser un portefeuille de clients (professionnels, 

associations et comités d’entreprises) 

 

Compétences : 

o Avoir une bonne connaissance du secteur d’activité groupes CE et collectivités ou 

associatif  

o Avoir une bonne connaissance des produits touristiques France, moyens et longs 

courriers 

o Savoir informer, conseiller, vendre, négocier, fidéliser la clientèle 

o Être en mesure d’avoir des idées et être innovant(e) sur le contenu des offres,  

o Avoir la maîtrise des outils informatiques (Pack Office, internet) 

 

 



 

 

 

 

Profil recherché : 

o Organisé(e), sérieux(se) et autonome 

o Agile et réactif(ve) pour savoir prendre des initiatives 

o Créatif(ve) 

o Une grande réactivité et une véritable capacité d’adaptation à des situations 

d’urgence seront demandées. 

 

Qualités bienvenues : 

o Le contact privilégié avec les clients, les fournisseurs 

o Vous êtes bienveillant(e) et empathique 

o Vous aimez travailler en équipe 

o Un sens de l’organisation rigoureux 

 

Conditions : 

Lieu de travail : 19100 BRIVE  

Contrat : CDI 

Durée hebdomadaire de travail : 35h00 HEBDO 

Conditions d'exercice : Horaires normaux du lundi au vendredi 

Qualification : Employé qualifié 

Expérience : Expérience souhaitée en agence de voyages mais ouvert à recevoir des CV 

de personnes motivées, organisées et rigoureuse avec une expérience réussie 

Rémunération : selon expérience, fixe et incentive 

 

 

 

 

 

Merci d'adresser votre candidature (CV et LM) par email à : 

isabelle@revevoyages.fr 
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